
UDCOF82 AP                      Action :  LES SACHETS  CONFETTIS           
 
Thématique :  Partenariat                Durée 1 jour                    Niveau difficulté : 1                
Durée Préparation : 6 à 8 semaines     
 
L'illustration : Sachet confettis de 100 grs vendu au 
Partenaire, confectionné par Montauban Festivités.    
 
Le concept : Partenariat avec des Sociétés ou des 
Commerces. Le Partenaire achète un pack de 100 
sachets de confettis. L’association confectionne les 
sachets et y glisse le flyer fourni par le Partenaire.  
Ce sachet sera offert au public présent sur le parcours 
des cavalcades ou déambulations.    
  

Personnel : Une équipe pour la confection des sachets : 1 personne pour disposer 
le flyer en fond. La 2° personne remplit le sachet avec les 100 grammes de confettis. 
La 3° le ferme et le range dans les cartons ou plateaux de manutention.  
Lors de la distribution : 2 personnes de chaque coté du véhicule de transport sont 
nécessaires pour assurer une distribution correcte. Eventuellement 1 personne sur la 
remorque pour transmettre les sachets aux distributeurs.  
 

Les besoins matériels : Achat de sacs de confettis de 10 kgs. ( plus avantageux). 
Les sachets sont des poches de congélation, transparents, neutres (sans aucun 
texte ou publicité), format environ 250 de large x 300 haut mini. Scotch transparent 
pour fermer les sachets. Plateaux en carton pour ranger les sachets préparés, une 
balance de précision pour poids de 100 grs. Un véhicule avec remorque pour 
transporter les plateaux, facilement accessibles. Le véhicule peut être un tracteur ou 
un quad tirant une remorque, un triporteur. Les flyers sont fournis par le Partenaire, 
format A5 maxi ou A4 replié.   
  

La préparation : Découper un fond de bouteille plastique, dont la hauteur 
correspond au volume de 100 grammes de confettis. Il servira de mesure, pour 
remplir les sachets en piochant dans le sac de 10 kgs, sans avoir à tous les peser. 
Fabrication des sachets de 100 grs de confettis. Dans la poche sac de congélation, 
glisser le flyer face avant coté intérieur du sachet. Puis ajouter les 100 grammes, 
devant la face principale du document. De façon à 
voir les confettis et la partie haute de l’en-tête flyer.  
Rangement dans les plateaux en alternant les 
sachets de tous les Partenaires participants.  
  

Le déroulement : En amont du corso, le véhicule de 
transport et son équipe de distribution offrent les 
sachets aux enfants sur le parcours. Chacun prend 3 
ou 4 sachets dans une main, pour ne pas avoir à 
revenir au véhicule après chaque cadeau.   
                    
              

                   Le tracteur et ses 4 distributeurs prêts.    
 



La Commercialisation : L’association vend des packs de 100 sachets à 1€ le 
sachet par exemple aux Partenaires. Qui fournissent le flyer ou document A5 
imprimé en vertical recto-verso.  
La marge réalisée est autour des 0,70 à 0,80 € par sachet.  
La formule sachets confettis est un excellent support de communication festif.  
Il permet l’interactivité pour le public qui peut, lui aussi, participer à la bataille, 
profitant de ce sachet offert. 
Ce partenariat est à un niveau de prix abordable pour des petites sociétés et 
commerces moins sollicités dans des petites communes, à budget publicité 
communication réduit, et pragmatisme oblige, plus concret qu’un espace publicitaire 
dans une publication. C’est un produit simple et innovant.  
Par expérience, le partenariat confettis peut financer jusqu’à 70% du besoin confettis 
pour la manifestation. Avec une commercialisation efficace, il peut aller jusqu’à 100% 
 

A vérifier : Après le passage du corso, emprunter le parcours, ramasser et compter 
les flyers laissés sur les trottoirs. Pour nettoyer d’une part, et mesurer d’autre part le 
nombre de flyers conservés par le public par rapport au nombre de sachets 
distribués. C’est un indicateur marketing direct pour le Partenaire.  
Mesure réalisée par l’auteur. Lors de la 1° édition de la manifestation offrant des 
sachets, sur 600 sachets distribués, seulement 5 flyers ont été relevés sur les 
trottoirs. Soit un taux de conservation inférieur à 1%, avec 5 partenaires différents. 
A la confection, la face avant du flyer coté confettis.  
Dans les plateaux, tous les différents sachets partenaires doivent se succéder un par 
un. A la distribution, si des sachets sont offerts à plusieurs enfants de la même 
famille, ils auront tous des flyers non identiques. 
   
Les difficultés rencontrées : Pas de difficultés.  
  

Possibilités de partenariat : Commerces et sociétés, 
communication institutionnelle ciblées sur la jeunesse et/ou les 
familles nombreuses, magasins d’articles de fête, ou de jouets 
pour enfants.     
    

Variantes  Produits : Les confettis peuvent être remplacés par des goodies, des 
cotillons en tous genres suivant le thème de la fête ou du repas. Pour un repas de 
réveillon : des cotillons seront emballés dans les sachets.  
Ou des gobelets réutilisables, siglés au nom du partenaire ou de l’association 
organisatrice, et remplis de bonbons dragées chocolats ou autres friandises lors de 
repas assis.      
   
Variantes  Utilisation : Ce partenariat Sachets peut aussi être déployé pour une 
manifestation de rue fixe, dans une enceinte sportive ou pour des repas festifs.  
Des sachets peuvent être confectionnés pour l’usage exclusif du Partenaire, qui 
pourra les offrir à ses clients lors de leur venue dans son commerce ou bureau. Avec 
ou sans flyer à l’intérieur, suivant son choix. Si son activité est sur le parcours, il peut 
aussi en faire la distribution au passage du cortège.  
Si vous avez des partenaires de type bars ou restaurants sur le passage, portez leur 
des plateaux de sachets qu’ils offriront aux consommateurs.                                                                                                                                          
         


